
Métiers du Commerce International
   B.U.T. 3 / Licence Professionnelle

Objectif : former des collaborateurs accompagnant les entreprises 
dans leur déploiement commercial à l’international.

B.U.T. 3 Techniques de 
Commercialisation (TC)

 
Parcours : Business inter-
national : achat et vente      

Co-diplôme 
Licence Professionnelle 

Négociation Commerciale à 
l’International 

&
BUT TC Business internatio-

nal : achat et vente      

Licence Professionnelle 

Parcours : Négociation 
Commerciale à l’Interna-

tional 

Lieu France Délocalisés au Vietnam

Ville Rouen Hanoï ou Ho Chi Minh-Ville

Régime

Fic** : de septembre à février 
puis stage de 14 semaines 
de préférence à l’étranger.

Alternance : 2 semaines 
à l’IUT / 2 semaines en 

entreprise jusqu’en mars 
puis présence continue en 

entreprise 

Fic** : de septembre à février et ensuite stage de 3 mois 
minimum

Conditions 
d’admission Bac+2 tertiaire 

Modalité de 
sélection

Accès sur dossier 
et entretien en français Accès sur dossier et entretien en anglais

Langue d’en-
seignement

Français 
(quelques cours en anglais) Exclusivement en anglais

Droits de 
scolarité 

* en vigueur 
pour 2023-

2024

■ Droits d’inscription à l’uni-
versité de Rouen Norman-

die : 170 €* hors CVEC

■ Exonération de droits d’ins-
cription en cas d’alternance.

■ Droits d’inscription à l’uni-
versité de Rouen Normandie : 

170 €* hors CVEC pour la 
première inscription + 113 €* 

pour la seconde.
■ Frais de scolarité des uni-

versités partenaires : 3000 €*
■ Demande de bourses 

possibles

■ Droits d’inscription à l’uni-
versité de Rouen Norman-

die : 170 €* hors CVEC
■ Frais de scolarité des 
universités partenaires : 

3000 €*
■ Demande de bourses 

possibles

3 modalités au choix

** Fic : Formation Initiale Classique



B.U.T. 3 
Business international : achat et vente     

Licence Professionnelle 
Négociation Commerciale à l’International 

•	Stratégie d’entreprise et diagnostic export 

•	Négociation commerciale en anglais 

•	Financement et régulation de l’économie 
internationale 

•	Droit des activités commerciales

•	Analyse financière

•	Anglais appliqué au business international

•	Allemand ou espagnole appliqué au com-
merce international 

•	Expression & communication

•	PPP

•	Ressources et culture numériques

•	Approvisionnement et stratégie achat 

•	Techniques de commerce international

•	Droit international

•	Logistique et supply chain

•	Marketing achat

•	SAÉ conduite d’une mission import ou 
export pour une entreprise

•	Management interculturel

•	UE0  - Unité de mise à niveau

- Logistique
- Langue au choix : Français ou Vietnamien

•	Négociation commerciale

•	Gestion de la relation client

•	Anglais avec une certification TOEIC (facul-
tative)

•	Une langue au choix : Français ou Vietna-
mien

•	Economie internationale

•	Aspects financiers d’une activité interna-
tionale

•	Droit des affaires

•	Techniques de commerce international

•	Techniques de communication

•	Marketing

•	Etudes des marchés à l’international

•	Managements des opérations logistiques

•	Outils de gestion commerciale

•	Culture numérique

•	Projet et activités commerciales autour 
d’un Business Development Project

•	Module Connaissance de l’entreprise et 
insertion professionnelle en introduction du 
stage

Programme de formation

IUT de Rouen 
UNIVERSITÉ DE ROUEN NORMANDIE 

Rue Lavoisier - 76821 Mont-Saint-Aignan Cedex

     iutrouen.univ-rouen.fr

CONTACT
Département Techniques de Commercialisation 

de l’IUT de Rouen
02 32 76 97 00 / 02 32 76 96 29
secretariat-tc-iutrouen@univ-rouen.fr


